Une solution globale pour les Coopératives et
Négoces Agricole

.
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ASAPE, GENESE et CC3I vous proposent leur expertise et leurs solutions pour la mise ceuvre d’un
systeme d’information performant.

Une expertise métier : Chacun de ces éditeurs possédent un savoir faire reconnu dans des domaines
complémentaires.

Des ressources : 3 sociétés qui regroupent plus de 45 experts métiers.

Une méthodologie de travail éprouvée : Le pilotage des projets est fait de manieres coordonnées
entre les 3 éditeurs par une seule direction de projet.

Une cohérence technologique : Ces 3 acteurs ont fait des choix technologiques identiques et
pragmatiques.

Usines
d'aliments

WMS
Gestion d'entrepot

T™MS
Gestion du transport

Coopératives et

= i Ingenierie et conseils
Négoces Agricoles 9

logistisque

Venez nous renconctrer au SPACE a Rennes du 15 au 18 septembre 2009 sur
le Stand de Geneése : Hall 4 Stand 39

Nos experts seront présents pour échanger sur vos projets et vous présenter nos solutions.

Contactez-nous au 05 40 12 12 60 pour demander vos invitations et programmez un rendez-vous.
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Nomad’Agro CRM /O\\EAPE

Nomad’Agro est une solution de la gestion de la relation client spécialisé dans l'univers des
coopératives et négoces agricoles.
Cet outil concerne tout les salariés d’une société puisqu’il permet de concentrer I'ensemble des
informations des client.
Depuis la conception de Nomad’Agro, ASAPE a consacré d’importants efforts pour offrir une
ergonomie adaptée aux Agents Technico-Commerciaux :
e En leur facilitant le travail de saisie, en proposant des supports adaptés au caractere
itinérant de leur travail.
e En leur proposant un acces aisé et complet a I'information concernant leur portefeuille
client.
e En leur permettant de produire des documents (Conseils, programmes de culture, ...) de
qualité a destination de leurs clients.

Schéma Fonctionnel simplifié de Nomad’Agro

Fiche suivi client / Adhérent

Quantification des production et
détermination des potentiels

Gestion des objectifs Liste de dlfoSIOI"i ettcommumcatlon
clien

Gestion des quotas Gestion des prospects Campagne commerciale

Gestion des notes de frais

Consultation des stocks et tarifs Gestion de la concurrence

Module ETL : Echanges de données avec ERP, Infocentre, application diverses, ...
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MASAPE

Décisionnel My Report : N

La connaissance des métiers de I'agro-distribution et la maitrise des outils décisionnels, permet aux
experts d’ASAPE de construire votre environnement décisionnel.

ASAPE a choisi I'outil My Report car il offre une grande simplicité d’exploitation par les utilisateurs. La
construction et 'utilisation des tableaux se passent dans Excel ou Open Office.

L’outil My Report dispose d’un ETL performant qui permet une connexion aisée a I'ensemble des
données de I'entreprise.

Exemple d’infocentre My Report:
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ASAPE

Portail d’entreprise internet : "/

Les systemes d’informations modernes des coopératives ou des négoces agricoles, grace au
développement d’Internet, s'ouvrent de plus en plus vers I'extérieur notamment vers leurs clients et
fournisseurs ou en interne vers les salariés de ces structures.

Les enjeux de tels outils sont considérables car ils permettent une une lecture en temps réel des
informations par les utilisateurs, accélére de maniere significative les process de décision,
permettent des économies importantes de charges administratives,...

De part son expertise métier et son savoir technique ASAPE réalise des Extranet et de Intranet pour
les coopératives et négoces agricoles.

Exemple de réalisation :




Projection Gestion Commerciale
Module « Appros » :

Le module « Appros » de projection, de part sa conception, est capable de répondre aux
problématiques des plus simples aux plus compliquées.

e Un référentiel unique pour tout le groupe ou la société, simplifiant le travail des équipes
administratives et commerciales.

e Simple et rapide en saisie grace a un environnement graphique de derniére génération.

e Compléte, avec les informations de gestion requises par les différents services de votre
société (Marketing et Commercial, Financier, Logistique, etc.)

e Adaptée a votre métier : Matiéres Dangereuses, Doses / Ha, Aliments, codes EAN multiples,
etc.

e Evolutive, avec des mises a jour du progiciel en fonction de I’évolution de la réglementation
et du marché (dates de péremption par exemple)

Refe rentiel : Sociétés, Etablissements, dépéts, tiers (clients, fournisseurs,...), articles...

Ventes Stocks Achats

-Contrat de vente -Contrat d’achat
' -Transferts 2 =%
-Devis : - Commande et réapprovisionnement
. -Inventaire ; : ;
-Commande, Commande de morte saison, Tracabilité -Réception fournisseur
Commande facturée, ... gA -Facturation fournisseur
o -Gestion des . . B .
-Livraisons riaras - Gestion des tarifs, des remises, RFC Fournisseurs,...
-Facturation, vente au comptant, gestion de caisse aneereusas
-Gestion des tarifs, des remises, RFC Clients, ... €

LOgISt|C|U€ . Demande de livraison, ordonnancement, gestion des tournées, livraison directe fournisseur, ...

Outil Statistiques EDI (Norme Edifac)




Projection Gestion Commerciale
Module « Céréales» :

Le module « Céréales » comme le module « Appros » offres un acces a des paramétrages permettant
de gérer les cas les plus complexes.

e Simple et rapide en saisie grace a un environnement graphique de derniére génération

e Compléte, avec les informations de gestion requises par les différents services de votre
société (Marketing et Commercial, Qualité, Financier, Logistique, ONIC, etc.)

e Evolutive, avec des mises a jour du progiciel en fonction de I’évolution de la réglementation
et du marché

Réfe re ntiel : Sociétés, Etablissements, dépdts, tiers (clients, fournisseurs,...), céréales...

Stocks

-Contrat cadres

-f:ontr.atd_ achat SGection decllots C,ontrat de'v.ent.es
-Itinéraire cultural -Pré-authentification

: L -Transfert s entre silos "
-Gestion des Apports de céréales - Agréage
s -Tableaux de bord de stocks S

-Valorisation i e -Ordres d'expéditions

(ol S -Tragabilité des lots de céréales 3 i
-Achats extérieure et propriétaire -Gestion des expéditions
; ; -Tableaux de bords :
-Facturation de prestations - Facturation de vente

-Courtage

Outils Statistiques




Projection gestion des usines

d’aliments «Nutripro »

Conjointement élaboré par notre équipe informatique et par des professionnels de la fabrication
d’aliments nutritionnels, NUTRIPRO permet entre autres :

D’intégrer directement les formules de fabrication depuis les pré-mixeurs

De piloter la production de 'usine en fonction des colts de revient prévisionnels et réels
D’optimiser I'approvisionnement quantitatif et financier des matiéres premieres

De prévoir et d’affecter les tournées de livraison

De gérer les comptes Clients

Gestion des particularités des aliments dans les fichiers de base (Silos des Clients, N° de
Bandes, N° de formules, périodes de péremption, etc.)

Possibilité d’interface avec vos automates de production

Référentiel : Sociétés, Ftablissements, dépots, tiers (clients, fournisseurs,...), céréales...

Formulation et
Production

-Importation des formules des pré-
mixeurs
-Demande de livraison -Création et validation des version de
- Commande fournisseurs formules
-Affretement -Tableau de bord des formules
-Réception Fournisseurs -Pré-ordonnancement
- Facturation -Planning de fabrication
-Majorations bi-mensuelle - Fabrication

-Contrats de ventes
-Commandes clients
-Formules tarifaires
-Gestion des tournées et livraisons
-Facturation clients

Outils Statistiques /tableaux de bord




Projection Distribution Verte :

Projection « distribution verte » est I'un des leaders du marché en matiére de solution informatique
pour les LISA et jardineries :

e Une offre fonctionnelle modulaire qui couvre tout les besoins des points de ventes.
e Des performances remarquables dans I'exploitation du front-office magasin.
e Une gestion de caisse simplifiée.

e la capacité d’éditer des étiquettes en quelques clics.

e Une souplesse importante en termes de mise en ceuvre réseaux (temps réel, semis temps

réel,...)

e Des indicateurs marketing et statistiques temps réel permettent une réactivité importante.

o Une exploitation optimale des cartes fidélité grace a un outil d’analyses statistiques puissant

Refe rentiel : Sociétés, Etablissements, dépots, tiers (clients, fournisseurs,...), articles...

Caisse

-Encaissement
-Gestion de la caisse

Outils Statistiques / Tableaux de bord

Ventes et tarifs

-Edition des
étiquettes
- Tarifs de vente
-Gestion des comptes
clients

Stocks

-Transferts

-Gestion des réappro

-Inventaire

Carte Fidélité

-Paramétrage
société, articles,
clients et carte
- Gestion des
passage en caisse et
des points
-Informations
statistique et
marketing

Gestion du
SAV

-Enregistrement des
garanties
-Suivi des garanties
-Création des ordres
de réparations
-Devis de réparation
-Vie de 'ordre de
réparation
-Pieces détachées
fournisseurs
- facturation de
I'ordre réparation

. Catalogue produits et tarifs, commande, réception,

facturation et controle facturation
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Extencia WMS :

Extencia WMS est un outil précieux dans votre organisation, il permet un pilotage efficace de
I'acticité entrepot.

Doté d’une interface ergonomique il permet a un responsable logistique d’accéder de maniére
simple aux informations nécessaires permettant I'optimisation des flux physique.

Ainsi Extencia WMS participe activement a améliorer les points suivants :

e Diminuer les co(ts d’exploitation de votre entrepot.

e Améliorer en permanence vos processus opérationnels.
e Réduire les litiges avec vos fournisseurs et vos clients.

e Eliminer les écarts d’inventaire et réduire vos stocks.

e Garantir la tracabilité des produits.

e Capter les informations de vos flux a leurs origines.

o Utiliser les technologies modernes pour votre évolution.

Refe rentiel : Sociétés, Etablissements, dépots, tiers (clients, fournisseurs,...), articles...

Processus radio, papier ou mixte en fonction des process

Réception Stockage Préparation Expédition

-Saisie de ordres de
7 = réparation ou automatisé
interface. " o LA

3 -Gestion des missions de via interface
-Réceptions globales, par

& rangement -Lancement des vagues de
article ou en nombre de . 5 i
alettes -recherche dynamiques des préparation
e o : emplacement s disponibles -Préparation support
-Controle réceptions et A :

5 " -Suivi de la charge complet, partiel ou par
déclaration des litiges. circuit picking avec réappro
-Suivi de la charge de travail P G PP

. X . automatique
sur les quais de réception.
-Adressage des palettes.

-Gestion des mission de
chargements camions
-Gestion des reste a quai
-Edition de bon
d’expédition
-Fonction de cross-docking

échanges EDI

Fonctions gestionnaire de stocks entrepots :
- Gestion des emplacements Rack ou masse.
- Gestion de type réserve et picking
- Connaitre I'occupation en temps réel de votre entrepot.
- Consultation par type de stock : Article, Unité logistique, emplacement
- Tragabilité des mouvements de stocks
- Inventaire tournant ou général
- Réorganisation du stock (transfert, regroupement,...)

Tableaux de bord de pilotage opérationnel et temps réel de I'entrepot




Extencia TMS :

an

« Xtencia TMS » est une solution de gestion de transport, elle a été spécifiqguement développée pour

les chargeurs. Elle permet :

e |’organisation et le pilotage du service transport

e [’amélioration de la productivité du service

e  Lagestion des tarifs transporteurs

e ['automatisation et la maitrise de la pré facturation

e Ladisposition d’une base de données unique regroupant toutes les informations concernant

la fonction transport.

e L’acces aux indicateurs du service transport.

commerciale ou la gestion d’entrep6t.

Gestion commerciale, WMS, ...

La création automatique des Ordres de Transport via des interfaces avec la gestion

Référentiel TMS : Article (volume, poids, dimension), client, commande a préparer,...

Estimation des volumes
transports

-Simulation des volumes par
destination.

-Création automatique de commande
transports

Affrétement

-Gestion des affréetements par porte
feuille
-Evaluation en temps réel de la charge
de travail et du reste a affréter
-Gestion directive de la commande
transport

Gestion des expéditions

-Planning de expéditions par points
d’enlévements.

-Gestion des CMR

-Saisie des informations réelles des
expéditions

-Gestion des reste a quai

Gestion des supports

transports

-Gestion des supports consignés.
-Editions des états de synthése

Gestion des tarifs
transporteurs

-Conception des tarifs modulables
selon les contrats transporteurs

Pré facturation

-Gestion automatique de la pré-
facturation transports par période.
-Maitrise de la fonction facturation
-Gestion des litiges de facturation

Tableaux de bord de pilotage opérationnel et indicateur de performances



A propos d’ASAPE S~
Fondée en 2003 ASAPE
17 Salariés

CA 2008 :1100K€

Expertise : CRM Agro-distribution, Décisionnel, Intranet-Extranet
Principales références : CAPEL, Qualisol, Raynot, Capseine , Noriap, BDS, Vivadour, Lacadée, Gascoval,
Francois Cholat, La Périgourdine,...

Coordonnées :

8, rue Paul Gros

33 270 Floirac

Tel : 05 56 77 00 35

Fax : 0556 32 7119

Site : www.asape.fr

A propos de GENESE

Fondée en 1990 &

20 Salariés

CA 2008 :1700K€

Expertise : Agro-distribution appros, Gestion des céréales, Gestion des usines d’aliments, Distribution
verte (Lisa, Jardinerie,...), Gestion du SAV (Motoculture,...), Distribution du fioul, Comptabilité-Finances
Principales références : Eolys, Valsoleil, Qualisol, Vivadour, Versele-Laga, AC2B, Gam Vert, Groupe
Isidore, Jura Mont-Blanc, Gascoval, Emc2, Caminel, Kiriel, Provivert, P6le vert, France rurale, CAPA,
Quartes, Groupe Soparind Bongrain, Act’ Agro, ...

Coordonnées :

Induspal-Pau Pyrénées

18, avenue Joseph-Marie Jacquard

BP 215 64 142 Billere Cedex

Tel : 05 59 40 00 50

Fax : 0559 4000 51

Site : www.genese.info

A propos de CC3I
Fondée en 1999 —~
6 Salariés

CA 2008 : 480 K €

Expertise : éditeur de solution WMS et TMS, Conseil et ingénierie logistique

Principales références : Transeco, Sothys, Kingfisher, Castorama, Mr Bricolage, Genitor, Okaidi,...

Coordonnées :

18, avenue André Diligent
59 100 Roubaix

Tel : 03283377 33

Fax : 03283377 34

Site : www.cc3i.fr



http://www.asape.fr/
http://www.genese.info/
http://www.cc3i.fr/

